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家在两岸家在两岸 心在一处心在一处
编者按：9月9日至10日，省台办开展“家在两岸——我是陕台融合见证人”主题采访活动，记者走近多名扎根

陕西的台胞代表，循着他们的奋斗足迹，聆听一段段跨越海峡的陕台融合故事。

58 岁的吴振华扎根咸阳，在临近退休

之 年再出发，深耕绿色循环产业；40 岁的

洪嘉鸿立足神木，在创业当打之年，搭建科创

桥梁、赋能两岸融通。

三秦大地，南北风物各异，创业热土同辉。

在陕西，两位台胞在人生不同阶段邂逅全新

机遇，闯出了事业“第二春”。

吴振华：废酸废碱“点石成金”

渭水之畔的咸阳城北，陕西东恒盛实业

有限公司中控室内，数据大屏上运行参数

实时跳动，公司总经理吴振华正专注地分析去年

完成二期扩容的危废回收生产线运行状态。

“这条生产线回收的废酸、废碱来自周边

半导体、光电面板、新能源企业，经多重提纯、

净化工序转化为高纯度电子级工业原料，在重回

制造车间后实现变废为宝绿色蜕变，这正是

我们公司的优势所在。”吴振华介绍说。

这份“点石成金”的本领，源自他半生深耕

环保领域的积累。今年是吴振华在祖国大陆

追梦的第 26个年头。上世纪八九十年代，

他从台湾远赴东南亚闯荡，积累了丰富的环保

技术经验。2000年，心怀家国热忱，他选择

到深圳发展。

随着经验的积累，2012年，吴振华和几个

朋友一起到苏州共同创立瑞思科环保集团，

深耕危险废弃物回收再利用领域，并逐渐

在国内绿色环保领域站稳脚跟。

2021年，临近退休的吴振华敏锐捕捉到

陕西高质量发展机遇，遂毅然搁置退休计划，

将事业的新支点落到咸阳。

“咸阳周边汇聚了半导体、新能源、航空

制造等产业，陕西又是辐射西北的战略枢纽，

再加上这里良好的营商环境与政府满满的

诚意，这是我们扎根这片热土的底气。”吴振华说。

2022年底，他决定在咸阳投资建厂。项目

推进期间，咸阳市政府招商专班全程对接，

从选址规划、手续申办到危险化学品经营

许可证办理等提供全流程服务，仅用一年时间

就建成了生产厂区。

为强化技术支撑，公司联合台湾工研院、

环境研究院及华南理工大学，共建技术研发

实验室，深耕危废分选、精馏回收、酸液纯化等

领域，累计取得19项拥有自主知识产权的科技

成果。

技术要落地，人才是关键。吴振华摸索出

一套“两岸融合”发展模式。在人才培育上，

他抽调台湾技术骨干牵头研发与生产管控，

以“老带新、传帮带”模式，培育陕西本土青年

技术团队；在科研合作上，他对接西安交通

大学等院校，围绕液晶面板回收、风电叶片

再利用等领域开展合作，携手攻克技术痛点。

“企业唯有扎根陕西，

绑定本土人才与科研资源，才能在市场上行稳

致远。”这是吴振华一直坚守的发展理念。

扎根咸阳三年，他交出亮眼绿色答卷：

企业废酸废碱回收率超95%，再生有机溶剂

纯度突破99%，生产线年产能从1万吨跃升至

3万吨。

吴振华每年都要往返台湾两三趟，每次

都向台湾朋友推介陕西发展机遇，邀请更多

台胞来陕发展。

“未来，我们将以咸阳为支点，撬动甘肃、

宁夏等西北市场，拓展绿色循环产业版图，

为陕台产业深度融合贡献更多力量。”吴振华说。

洪嘉鸿：在神木做科创“摆渡人”

刚接完一位台青注册公司的咨询电话，

随 后 还 要 赶去对接新一批大湾区企业的

落地事宜，记者在神木市创新创业孵化中心走廊

见到洪嘉鸿时，他口袋里的手机还在不停震动。

今年是洪嘉鸿扎根神木第五个年头。

他与神木的缘分，始于2020年的一场招商会。

彼时，神木在广州举办招商推介会，负责会务

工作的妻子告诉他：“神木发展前景很广阔，

当地创新创业孵化中心正在招募运营团队，

这是个难得的发展机遇，或许你可以去试试。”

这句话让当时深耕大湾区融资租赁行业的

洪嘉鸿动了心。此前，他的人生轨迹沿台湾、

香港、广州一路铺展，在金融行业事业做得

顺风顺水。

“融资租赁的核心是研判企业前景、赋能

企业发展，科创孵化致力于培育初创企业、助力

成长壮大，二者本质上都是陪伴企业成长、挖掘

市场潜力的赋能型事业。”洪嘉鸿说，深思熟虑后，

2020年下半年他们举家迁居神木，接手孵化

中心的运营工作。

为做好科创孵化服务，他定下“有求必应、

随叫随到、全程赋能”的服务准则，在为入驻

企业免费提供办公场地、减免水电暖费用的

基础上，帮助对接各类融资渠道，协助企业

申报各级科创补贴，辅导企业完成科技型

中小企业、高新技术企业资质认定，为企业

发展保驾护航。

真诚周到的服务态度，让洪嘉鸿很快赢得

企业的信赖。如今，孵化中心已累计培育企业

144家，成为当地初创企业成长的

“梦工厂”。

立足神木产业特色，洪嘉鸿

积极挖掘大湾区资源

优势，主动

牵线搭桥，为神木导入大湾区企业资源，

助力产业转型升级。

一家香港电力交易企业落地神木

初期，面临资金短缺、办公场地匮乏的

双重困境。得知企业困难后，他帮助

企业争取到 400 多万元的政府专项

投资，并提供免费办公空间，解了企业的

燃眉之急。

在他的帮助下，这家企业通过技术

创新将本地煤矿闲置余电转化为可交易

电力资源，仅用 7个月时间就实现了

盈利。

一边助力企业破壳成长，一边拓宽两岸

交流渠道，洪嘉鸿还多次组织台胞参访团来到

神木。“很多台湾朋友来过之后才发现，陕北

早已不是印象中落后的模样。

这里不仅产业基础扎实，

更有优质的创业环境

和广阔的发展空间。”

洪嘉鸿说。

据 统 计 ，

经洪嘉鸿牵线

推动，已有6家

台 资 企 业 落 地

陕 西、31家大湾区

科创企业落户陕北。

如今，洪嘉鸿早已

把神木当作第二故乡。

“ 未 来 ，我 会 继 续

在这里深耕科创孵化

领域，赋能中小微企业

成长，同时带动更多

台湾同胞走进陕西、

扎根三秦，书写

陕 台 融 合

发 展 崭 新

篇章。”

浅浅海峡，

隔不断两岸血脉

深情。在陕西，

台胞李天赐执守

三尺讲台，在周秦

故土传道授业；

台 胞 陶 泓 宇 以

琴键为桥、歌声

为舟，用艺术共情

人心。二人各展

所长，通过不同的方式写下“两岸一家亲”的

温暖注脚。

一位台湾教师的“寻根”与“扎根”

刚刚过去的教师节，是李天赐

在陕西度过的第八个教师节。

站在宝鸡文理学院的讲台上，

他总忍不住感慨：“从小想当老师，

兜兜转转大半辈子，最终在

大陆圆了梦。”

1972 年，

李天赐出生于

台北。从记事起，

当老师就是他

心里的执念。

二十出头，李天赐在高雄科技大学就读

土木工程专业，原本想完成学业后站上讲台，

但父亲却不幸确诊为鼻咽癌晚期。

人生的轨道骤然转向。他把专业书收进

书柜，赚钱、陪诊、照料父亲。2001 年父亲

离世，30岁的李天赐重回校园。

历经世事沉浮，他慢慢看清自己真正的

热爱：相较于工科的理性公式，中华传统文化的

文字温度、家国底蕴更能打动他。于是，

他转学就读台湾大学中国文学系。

硕士毕业后，他的求职之路走得磕磕

绊绊。正感到迷茫，一位在北京大学读书的朋友

提议，“不如来大陆读博，这里的天地更广阔”。

这句话一下戳中他的心结。父亲祖籍

湖南，年少时随军赴台，一辈子念叨着要回

大陆，但直到离世都没能再次跨过海峡。

“替父亲回去看看，也替自己找一条新路。”

抱着这样的念头，2014年，李天赐进入北京

大学攻读博士学位。

博士毕业择业之际，多数台胞偏爱繁华

的东南沿海城市，李天赐却把简历投向了地处

西北的宝鸡文理学院。

身边人不解，他心里却有一杆秤：“宝鸡是

周秦文化的发祥地，黄土之下埋藏的厚重

历 史更能触动我。更何况，这里台湾教师

不 多，我教书育人的一腔热忱正好能用到

更需要的地方。”

到宝鸡后，一口台湾腔的李天赐是学生眼中

“不一样”的老师。他总能将鲜活的两岸故事、

同源的文化底蕴融入课堂，于潜移默化中传递

“两岸一家亲”深厚理念，让学生真切感受

到两岸同根同源、同文同种的血脉亲情。

不止于文化传播，李天赐将台湾的教育

理念融入教学实践，赋能学子成长。

“台湾较早进入少子化阶段，小班制教学

开展多年，更加注重因材施教；大陆班级体量

更大，如今也正面临人口结构变化与教育转型的

课题。”立足两岸教育的双重视角，面对学生

“未来少子化会不会让教师就业越来越难”的

焦虑，李天赐以台湾的教育发展历程为参照，

拆解行业转型趋势，解读小班化教学发展

前景，帮助学生拨开迷雾。

李天赐秉持因材施教的教育理念，每 门

课程开课之初，总会布置一份特殊作 业 ，

让学生写下心仪的讲课内容。“依据学生

真实的学习诉求，灵活调整教学节奏与授课

重点，才能调动学生的学习热情。”他说。

讲台之上，他是深耕文教、启智润心的

引路人；讲台之下，他是联结两岸、融通心灵的

交流使者。

这份情怀，源于一场寻根之行。父亲毕生

未竟的归乡夙愿，始终是李天赐心里的牵挂。

2024年，经多方打听，他终于踏上湖南故土。

握着亲人的手，他更真切体会到父亲口中

“回家”二字分量有多重。

血脉团圆的温度,让他更坚定推动两岸

交流交融的决心。他潜心研究炎黄文化、周秦

文脉，撰文阐释两岸文化同源、信仰同根、血脉

同宗的内核，以学术为桥梁、文化为纽带，为促

进两岸民心相通尽绵绵之力。

一位台青的“爱乐之桥”

“万里长城万里长，长城外面是故乡……”

9月10日，西安立德尔音乐培训学校一间教室里

琴声悠扬，陶泓宇指尖轻落琴键，正带着

孩子们深情弹唱《长城谣》，旋律里满是跨越

山海的眷恋。

今年 30 岁的陶泓宇是个“天生的两岸

连接者”，母亲是西安人，父亲是台胞，他从小

在两岸间往返长大，既听过秦腔的高亢嘹亮，

也会唱婉转的闽南童谣。

受两种文化浸润，他坚信，两岸文化

从来都是同根同源、一脉相承。

2023 年，从中央音乐学院声乐歌剧系

毕业后，他选择回到西安，创办立德尔音乐

培训学校，深耕美育沃土。

“音乐里有句行话：根音对了，上面弹什么

都是对的。”陶泓宇常将这句话挂在嘴边。

在他心里，促进两岸交流亦是同理，“文化的

根扎稳了，同胞的情谊就永远错不了。”

他的课堂从来不走刻板的老路。不同于

传统音乐教学，他偏要做“融合”的文章：教发声

技巧，他不局限于西洋唱法，反倒把秦腔里

“脑后摘筋”的亮嗓诀窍揉进去；排演曲目，经典

歌剧之外，陕北民歌的苍凉、闽南童谣的软糯、

台湾流行音乐的鲜活都被他带进课堂。

“秦腔的板眼遇上闽南的调门，黄土高原的

旋律遇上宝岛的节拍，碰撞在一起却格外顺耳。”

陶泓宇笑着说，“就像两岸文化，本就是同一条

根上长出的枝丫。”

教室之外更大的舞台，陶泓宇甘当两岸

文化的“传声者”。

2025 年 10 月，“共铸民族魂”——设立

台湾光复纪念日音乐会在北京举行，陶泓宇

一袭正装站上舞台，一曲《鼓浪屿之波》唱得

全场动容。

“那句‘母亲生我在台湾岛，基隆港把我

滋养’刚出口，我自己先红了眼眶。”陶泓宇说，

当年母亲怀着他远赴台湾，如今挺好呢又顺着

血脉回到西安，“这句歌词唱的分明是我自己的

人生，也是无数两岸同胞的人生缩影。”

不只在聚光灯下唱歌，陶泓宇还当起了

两岸文化交流使者。近年来，他多次组织台湾

同胞来大陆探寻中华文化根脉，每到一处，《我和

我的祖国》等歌曲的旋律总会响起。歌声里，

是越来越清晰的文化认同，是越来越深厚的

民族共情。

如何让更多台胞在艺术里找到文化共鸣？

在陶泓宇的推动下，台青艺术中心在立德尔音乐

培训学校挂牌，通过开展公益音乐课堂、主题

艺术沙龙、联合合唱展演等多元活动，为两岸

青年搭建起常态化交流平台。

“两岸年轻人坐在一起聊着艺术、唱着

老歌，彼此陌生感渐渐散了，心也就一点点

近了。”陶泓宇说，未来计划把台青艺术中心

开到南京，用艺术串起更多两岸青年的

相 遇 相知，让更多人听见跨越海峡的同心

之声。

清晨的宝鸡街头，御品轩

蛋糕店的烤箱飘出第一缕香气，

唤醒街坊的味蕾；晌午的秦岭

脚下，有杏山集餐厅刚出锅的陕台融合

菜飘着香气，赢得食客们青睐。

从台式烘焙适配陕西口味，到乡野餐厅

打磨陕台融合菜，台胞卢雅嫆、陈又峥以一餐

一食为笔，把两岸融合故事写进了市井烟火气里。

在宝鸡“御”见台湾味道

中秋将至，位于宝鸡市渭滨区创业路上的

御品轩门店里，各式月饼码放得整整齐齐，进店

选购的市民络绎不绝。御品轩宝鸡区域经理卢雅嫆

穿梭在柜台与后厨之间，

一边叮嘱店员及时补货，一

边紧盯出品环节。

这位来自台湾的烘焙人，

今年将在宝鸡度过第16个

中秋节。

2010年，从台湾烘焙学

校毕业的卢雅嫆怀着对大

陆发展的夙愿，经朋友介绍

来到陕西。在御品轩西安

总部培训后，她便扎进宝鸡

门店，从烘焙技术岗干起，

将台式烘焙标准落地这座

城市。

后厨的日子单调却

扎实。闲下来时，她总爱

站在柜台边，观察顾客的

口 味偏好：本地人偏爱

厚实的口感，对过于甜腻的

接受度不高；老人钟情传统酥点，

年轻人喜欢新品尝鲜……这些信息

被反馈到总部，成了产品本土化调整

最鲜活的依据。

凭着过硬的技术功底和对本地市场的

熟稔，两年前，卢雅嫆成为宝鸡区域运营

经理，管理7家门店。

在门店摸爬滚打多年，她摸透了本地市

场的“口味密码”：每年中秋月饼一

上架，油泼辣子口味永远是最先售

空的。

“这是陕西味道撞上台湾手艺的

结晶，也是我们能扎根本地的秘诀。”

卢雅嫆笑着说。

这份舌尖上的碰撞与融合，背后

是御品轩扎根陕西二十余年的生存

之道。1999 年落地陕西的御品轩，最初凭

一口纯正台式风味圈粉无数。但团队深知，

要想真正扎下根，必须贴合陕西人的口味。他们

大胆将陕西人熟悉的油泼辣子融入酥皮月饼，一经

推出便成为爆款。循着本土化发展思路，适配年轻

群体的减糖系列、国风系列新品陆续面市，御品轩

越来越受到陕西人的青睐。

门店守久了，攒下的不只是客源，还有拆不散的

邻里情。

“有一次，一位顾客来给家里老人挑寿糕，隔了

几天拎着一袋苹果来到店里笑着说，‘你们做的

蛋糕软乎，老人吃得很开心。这是自家树上结的，

你们也尝尝鲜’。”卢雅嫆回忆说，“这份实打实的

心意暖到人心底。”

扎根宝鸡 16年，卢雅嫆逐渐融入这片土地，

成了半个“老陕”。刚来时她偏爱吃米饭，吃不惯筋道的

面条，更招架不住油泼辣子的冲劲，如今吃起面来

反倒离不了那一勺热油泼出的焦香。

在卢雅嫆心里，美食一直都是跨越海峡的

“味觉纽带”。每年回台湾探亲，她的行李箱里

总要塞上几瓶油泼辣子给亲友品尝；返回宝鸡时，

箱子里装满朋友们念叨许久的台式凤梨酥、

牛轧糖。

又一年中秋月圆将至，卢雅嫆说：“对我来说，

宝鸡早就不是异乡，而是越住越安心、越久越有

情的家。我会一直在这里，让更多人尝一尝两岸

融合的好味道。”

台湾主厨与汉中姑娘的“有杏山集”

从西安城区向南驱车四五十分钟，便来到鄠邑区

石井街道栗峪口村，不少游人专程来此，既为了感受

乡野悠闲，更是奔着村里“有杏山集”餐厅那一口陕台

融合风味。

调出这口独特滋味的，是台湾主厨陈又峥和

妻子徐瑛。

五年前，汉中姑娘徐瑛以“乡创客”身份来到

这里，和团队深耕整村运营与数字游民社区打造。

随着乡村人气渐旺，一间能聚人气的特色餐厅成了

村庄业态升级的拼图。

彼时的陈又峥已是餐饮行业打磨多年的好手。

10余年前，他从台湾来到大陆，辗转云南、东北、新疆、

上海多地餐厅掌勺。正在为餐厅物色主厨的徐瑛

找到他，一句“进山看看吧”，让他抱着试一试的心态

来到栗峪口。

脚刚踏进村里，陈又峥就挪不开脚步了。

秦岭层叠的青绿漫到眼底，村里的烟火气裹着

饭香飘来，对乡村生活的向往，让他没怎么犹豫就

决定留下来。

餐厅主打什么口味？刚开餐厅时，陈又峥想把

正宗的台湾菜带给乡邻。可他发现，本地人口味

偏厚重喜酸辣，台式料理的清淡鲜甜总让本地食客

觉得“差点意思”。

为调出既契合陕西人舌尖偏好、又不失台式

料理本味的融合风味，两人开启了一场“陕台融合”的

味觉实验。陈又峥往山里跑，跟着村民采野葛根、

摘五味子，把秦岭的山野食材揉进台式料理；徐瑛

当起“本土味觉评委”，一口一口调试出贴合本地

胃口的风味。

反复打磨后，台式药膳鸡最先端上了桌，汤底

炖进了秦岭里的各色山野药材，同时也保留着

台式煲汤的清鲜醇厚，蘸料是陕西人最熟悉的

油泼辣子。

“喝一口清鲜的鸡汤，再咬一口蘸满辣子的鸡肉，

台式鲜香撞上陕派香辣，本以为反差强烈，入口

却是意想不到的妥帖。”食客如是评价。

这道融合两岸风味的菜肴很快便火出了山，

常有市区食客驱车赶来，就为喝上一碗鲜暖的药膳

鸡汤；在陕的台胞也循着味找来，一口熟悉的味道

下肚便解了几分乡愁。

朝夕相处的创业日子里，两颗心也越靠越近，

从创业搭档变为相知相守的人生伴侣。两个成长

背景迥异的人，就像餐厅里的融合菜一样，在烟火

日常里慢慢相融。

“现在他比我更像陕西人，比如他酷爱吃油泼面，

一碗面得就着两瓣蒜，再灌一口冰峰才叫舒坦；

他甚至还学会了地道的臊子面。”徐瑛笑着说，

受丈夫影响，自己说话也不知不觉带上了台湾腔，

常常被朋友打趣“被带偏了口音”。

“明年我们准备在这里办一场山野婚礼。这里

虽不是我的家乡台湾，也不是她的老家汉中，可这

早就是我们两个人的家了。”陈又峥说，未来还会继续

探寻更多秦岭本土食材，研发出更多陕台融合菜，

让这份跨海峡的山野滋味飘香更远。

【【逐浪商海篇逐浪商海篇】】

在陕西在陕西，，他们开启事业他们开启事业““第二春第二春””
【【城市烟火篇城市烟火篇】】

跨越海峡的跨越海峡的““味觉纽带味觉纽带””

【【文脉绵长篇文脉绵长篇】】

两位台胞在陕西的教书育人故事

□ 记者 白瑶

本版图片除受访者供图外本版图片除受访者供图外，，均由记者白瑶摄均由记者白瑶摄

陈又峥与妻子徐瑛陈又峥与妻子徐瑛

受访者供图受访者供图

洪嘉鸿洪嘉鸿

李天赐李天赐

吴振华吴振华

卢雅嫆卢雅嫆

陶泓宇陶泓宇


